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17.01 Revisionsydelser 

Sådan opgør du dit behov
I SKI modtager vi ofte henvendelser om, hvordan man opgør sit behov for revisionsydelser forud. Derfor har vi samlet nyttig information om emnet her, som forhåbentlig vil hjælpe dig godt på vej. Hvis du har yderligere spørgsmål, er du altid velkommen til at kontakte os.
Som offentlig ordregiver er det vigtigt at opgøre sit behov, og fastslå om det er et udbudspligtigt behov. 
Dette er også vigtigt, når du skal købe ind på SKI-aftale 17.01 Revisionsydelser. Din behovsafklaring er nemlig med til at afgøre, hvordan kontrakten tildeles. 
I Bilag D: Retningslinjer for tildeling af leveringskontrakt, punkt 2 er det beskrevet, om du enten skal lave en direkte tildeling eller et miniudbud:
· Du er forpligtet til at gennemføre et miniudbud, hvis du estimerer, at købet af revisionsydelser udgør DKK 500.000 eller derover. 
· Hvis du estimerer dit køb til at være en sum under DKK 500.000, så skal du foretage en direkte tildeling. 
Det er altså dit saglige estimat, der ligger til grund for, om en revisionstildeling skal være direkte eller i miniudbud.
I punkt 3 i leveringskontrakten kan læse om fremgangsmåden for en direkte tildeling, og i punkt 4 kan du læse om processen for et miniudbud.

Opgørelse af værdi
Hvad ligger fast i fremgangsmåden af dette estimat?
· Varigheden af en lovpligtig revisionsaftale skal for en kommunal enhed altid være længere end to år. Det betyder, at aftalen minimum skal være tre år lang - medmindre der ændres i længden af regnskabsåret i kontraktens løbetid.
· Løbende tjenesteydelser uden en fast pris skal altid opgøres som den månedlige værdi ganget med 48 måneder, jf. Udbudsloven § 38, stk. 2. Det er herfra tanken om, at man altid skal opgøre en kontraktværdi over fire år – det er dog ikke tilfældet i denne aftale, da det er en fastprisaftale.
· Opgørelsen af værdien skal være på et sagligt grundlag.
· Det er ikke tilladt at fastlægge opgørelsen, så formålet i sig selv er at undgå en udbudspligt, eller på anden vis konstruere et givent resultat, jf. Udbudsloven § 30, stk. 2.
I Konkurrence- og Forbrugerstyrelsens vejledning ”Tærskelværdier og kontraktberegning for aftaler om varer og tjenesteydelser” punkt 3.3, 3. afsnit står der eksplicit:
”Ordregiver skal dog altid være opmærksom på, at et indkøb ikke kunstigt må opdeles med henblik på at undgå udbudspligten. Det betyder, at en kommune som fx har besluttet at indgå en kontrakt om byplanlægning, ikke må indgå en 1-årig kontrakt og forny kontrakten ved udløb, velvidende om at projektet har en varighed på 2 år, når formålet med opdelingen er at undgå udbudspligten.” 
Du finder hele vejledningen her.
Kontekst og erfaringer
Vi ved, at nogle kunder rådgives i at opgøre deres behov på baggrund af en tre år lang kontrakt for derved at kunne holde sig under grænsen for at indgå i miniudbud.
Der er ret beset ikke noget odiøst i at lave en revisionsaftale med en varighed på tre år. Men at beregne værdien på tre år for at undgå andre mekanismer er til gengæld forbudt. 
Hertil kommer konteksten: Hvor lang er den efterfølgende kontrakt? Hvor lang er de foregående kontrakter?
· Hvis du beregner din værdi ud fra tre år, men alligevel vælger en anden varighed, er det usagligt.
· Hvis du tidligere altid har haft meget lange kontrakter, er det usagligt.
· Hvis du beregner din værdi ud fra tre år, med baggrund i en vejledning fra den leverandør, der vil opnå noget ved det, så er det usagligt. 
· Ydelserne relateret til opgaven skal medregnes i det samlede beløb.

