+ NY LEVERANDQGR AF KONTORARTIKLER

Vi far meget mere
for meget mindre

Tidligere talte man med en lidt forslidt frase om "win-win
situations”. Tilfgj et par ekstra wins”, og du vil have en meget
passende beskrivelse af Eniigs ny kontorartikelaftale. Bedre, mere
omfattende og sat sammen ved hjeelp af sund fornuft i passende
maengder. Umiddelbart kunne det lyde som om, at vi tager munden
lidt rigelig fuld, men faktum er, at vi med vores spritnye kontor-
artikelaftale naermest har faet det hele til det halve.

e Af Henrik Hajlund

Eller naesten. Vi har taget en snak med
Lene Kjaergaard fra Indkeb om, hvordan
den fine nye aftale er kommet i stand,
og hvad den indeholder.

- Vi har valgt at tilslutte os SKl-aftalen.
SKI stér for “Statens og Kommunernes
Indkabsservice”, og ved at forpligte os
til udelukkende at kebe ind i henhold til
denne aftale kan vi opnd markant starre
besparelser og bedre betingelser. Det er
kontorartikelleverandgren Lyreco, som
med udgangspunkt i SKl-aftalen skal
levere kontorartikler til Eniig. Og allerede
den 1. februar tradte aftalen i kraft,
forteeller hun og fortsaetter:

- Vi havde lavet en sammenligning af
priserne pa mange af de produkter,
som vi bruger mest af, og vi kunne se,
at priserne pa produkterne i den nye
aftale uden undtagelse var lavere end
priserne i den tidligere aftale.

- Pa enkelte af produkterne kunne vi
spare op mod 50 %, og vi vurderer, at
besparelsen i gennemsnit belgber sig til
omkring 30 %.

DE MANGE "WINS”

Det er nu blevet meget lettere at finde
en passende kontorartikel. Der er ogsa
vaesentlig mindre administration for
Indkeb. Og i Fkonomi er de ogsa gla-
dere, da der er faerre personlige udlaeg
og mellemregninger mellem forskellige
afdelinger at handtere. | sidste ende er
alt dette godt nyt for bundlinjen i Eniig.

- Tidligere var det sadan, at hvis du
havde brug for en kontorartikel, sa var
der ca. 100 varenumre at veelge imel-
lem pa hylderne. Kunne du ikke finde
den gnskede kontorartikel blandt disse,
sa skulle vi enten lave en specialbestil-
ling eller sende én ud i byen efter den.
Og i sa fald skulle den enkelte afdeling
selv betale.

- | den nye aftale harvi ca. 2.200
varenumre, hvor Indkeb betaler. | sidste
ende skal pengene selvfolgelig tages
fra den samme kasse, men procedu-
ren for at komme dertil er blevet noget
mere effektiv og ressourcebesparende,
fortaeller Lene.

ET UOFFICIELT FUSIONSPROJEKT
En anden gevinst ved den nye aftale

er, at vejen mod den endelige losning
faktisk har vaeret et fusionsprojekt, hvor
kolleger fra Aalborg, Herning, Silkeborg,
Fiber, Forsyning, City Solutions, Energi
og Feellesfunktioner har vaeret invite-
ret med i en arbejdsgruppe, hvor alle i
samarbejde har besluttet sammensaet-
ningen af det nye sortiment.

- Vi mgdtes i Aalborg midt i december,
hvor vi sad med en stor kasse med
varepraver, sa vi har haft kuglepenne,
plastlommer, post-it-notes og me-
get andet i haendemne, for pa denne

made bedre at kunne beslutte, hvad
der var bedst egnet til vores behov. Og
her menes brugernes behov. For det

er jo let nok at sidde i Indkeb og bare
konsekvent jage de billigste lasninger,
men det giver altsd mere mening at g
efter de bedste. Eksempelvis kan en
kuglepen, som koster dobbelt s& meget
som den billigste, maske holde tre
gange laengere, og sa er det den, vi skal
veelge. Det var blandt andet sddanne
snakke, vi havde dengang i december,
forteeller Lene.

HELE VEJEN RUNDT I
ORGANISATIONEN

Hun fortzeller ogsa, at selv om nogle
afdelinger og forretningsomrader fra
organisationen ikke har deltaget direkte
i udveelgelsen af produkterne, sé er

de blevet spurgt til rads, og det har de
veeret glade for.

- Det er min klare overbevisning, at vi
har faet lavet den bedst mulige lgsning
for Eniig, nar det geelder handtering af
kontorartikler. En lgsning, som kom-
mer brugerne, alle kollegerne, til gode.
Det handler ikke kun om sortiment og
priser, men ogsa om administration
og genbestilling til de lokale varelagre
pa lokationerne. Det har nogen valgt
at styre selv, mens andre far hjzelp fra
os, og begge dele er helt fint, for vores
samarbejdsaftale med Lyreco kan
understotte, hvad end man veelger,
forklarer Lene.

LET ADGANG TIL DE NYE LAGRE
Indkeb ger i forvejen en stor indsats for
at veere mere synlige i organisationen.
Flere af Lenes kolleger har hver uge
arbejdsdage rundt omkring i forskellige
afdelinger, hvor de sidder teet pa deres
“kunder” i organisationen.

Det er ikke bare kollegerne fra Indkab,
men ogsa reolerne med kontorartikler,
som er kommet mere frem i lyset. |
Silkeborg er der for eksempel lavet et
storre lager i stueetagen samt mindre
lagre pa 1, 2. og 3. sal.

- Det betyder, at vi kan hjaelpe flere nu
og her, men der kan selvfolgelig stadig
veere seerlige tilfaelde, hvor der er behov
for noget specielt. Har du brug for at fa
mere at vide om, hvordan du skal gore,
hvis du har brug for en helt bestemt
kontorartikel, eller har du brug for ind-
kabsassistance i anden sammenhaeng,
sa ga ind pa InSite og laes mere. Eller
skriv eller ring til os. Vi er altid klar til at
hjeelpe, slutter Lene Kjsergaard. x



