- Bliv leverander pa en SKl-aftale

— o0g fa adgang til det offentlige marked
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SKI giver dig adgang til det
offentlige marked

Ved at indgad et samarbejde med Statens og Kommunernes
Indkgbs Service (SKI) far du som leverandgr en nem og hurtig
adgang til det offentlige marked. SKI hjeelper nemlig sine kunder
inden for stat, kommuner, regioner og halvoffentlige virksomhe-
der med at kgbe ind ved hjeelp af rammeaftaler.

En rammeaftale er en aftale, der farst har veeret i EU-udbud
og som fastsaetter vilkarene for samhandlen med leverandererne
samt de produkter og priser, som aftalen omfatter. Nar kunden
anvender en SKI-rammeaftale er deres udbudspligt laftet. Det
betyder at det offentlige ikke behgver at ga i udbud indenfor det
produktomrade, som de @nsker at kgbe ind pa, men kan handle
direkte pa SKl's aftaler.

Forelgbig har SKI indgaet flere end 50 rammeaftaler pa vidt
forskellige omréder, fx it, telefoni, bager, biler, mgbler, kgkkenin-
ventar og mange forskellige services. Du kan finde de forskellige
omrader pa www.ski.dk.

Fordele for dig som leverandor

Der er mange fordele forbundet med at blive valgt som SKI-

leverandgr:

¢ Det er ressourcebesparende at veere SKl-leverandgr, da du slip-
per for at byde pa mange udbud hos enkeltkunder

e Vilkérene er fastsat og kendt for kunder og leverandgrer

* En lang reekke kunder har pa forhand forpligtet sig til at

bruge rammeaftalerne og deltager aktivt i SKI's forberedelse

af udbuddene

Din virksomhed vil opleve en &ben dialog og sparring med SKI i

hele kontraktperioden

¢ Du vil blive inviteret til Isbende statusmader, hvor vi sammen vil
felge op pa omseetningen og iveerkseette faelles tiltag

¢ Vi har de rette marketingveerktgjer, som kan understgtte din
forretning

¢ Videltager aktivt i kundernes indkabsstrategi, effektivisering og
brug af aftalerne

Efter behov bidrager vi med at treene jeres saelgere, sé de kender
og kan »seelge« SKl-aftalen til den offentlige sektor



Hvad far vi ud af at vere
SKI-leverander

»

Ved at veere SKl-leverandgr far vi en adgangsbillet til at levere
til det offentlige. Vi har pravet at sta udenfor SKI et par ar og har
oplevet at det naesten var umuligt at seaelge til det offentlige.
Vi bruger det at vi er SKl-leverandgr i pressemeddelelser. Det har
givet os positivomtale, sé vi ogsa har faet henvendelser fra private
virksomheder, som er vores primaere kunder. Vi har faet henven-
delser fra nogle, som vi ikke tidligere har faet henvendelser fra.«

Gert Gerber, adm. direkteor, Office Supplies Denmark

Sadan bliver du leverandor

For at blive leverandgr skal du konkurrere om at blive udvalgt
pa en rammeaftale, som har vaeret i EU-udbud

Efter du har indgaet kontrakt med SKI, sker det konkrete salg
direkte mellem dig og kunden

Du kan lgbende fglge med i udbuddene pa udbudsplanen,
som lgber over to ar

Udbudsmaterialet kan du finde pd www.ski.dk under fanen
»Udbud/udbudsplan«

Du skal afgive dit tilbud elektronisk

Leverandererne veelges typisk for to ar med mulighed for for-
laengelse i typisk to gange 12 maneder

Leveranderen indrapporterer sit salg én gang om maneden
til os og betaler et mindre vederlag af omsatningen til SKI.
Dette vederlag bruges til de mange fordele, som din organisa-
tion far fra SKI

Hvis du har spergsmal til, hvordan du bliver leverandgr pé en

S

Kl-aftale er du velkommen til at kontakte SKI's kundeservice pa

telefon 33 42 70 00.

»Vi er formentlig den leverandgr, der er valgt pa flest SKl-aftaler. Vi
oplever at det er en afggrende forudsaetning for at veere leveran-
der til den offentlige sektor. Det ger det ogsa lettere for kun-
derne at handle hos os, fordi de kontraktmaessige vilkar allerede
er fastlagt mellem SKI og os. Vi bruger det aktivt i vores markeds-
fering overfor kunderne.«

Bo Haaber, salgsdirektor, IBM Danmark A/S
»Vi kan ngjes med at byde pa et EU-udbud én gang. Vi synes
det er speendende at arbejde med den offentlige sektor. Der

sker en masse, for den offentlige sektor er klar til forandringer.«

Sys Hansen, Salgs- og marketingsdirekter, Via Travel

TARSKELVARDIER

Den offentlige sektor har ifglge EU's indkgbsdirektiv pligt til
at ga i EU-udbud eller anvende en rammeaftale fra en ind-
kabscentral som ordregivende myndighed som fx SKI. Det
geelder hvis kunden fx i en samlet kontraktperiode indkaber
for mere end de sékaldte teerskelvaerdier. For statslige myn-
digheder er teerskelvaerdien omkring 1 mio. kr. og for regio-
ner, kommuner og halvoffentlige virksomheder er det om-
kring 1,5 mio. kroner. Teerskelveerdierne geelder for kunden
pa overordnet niveau, fx en kommune eller et universitet.

Som noget nyt har det offentlige pligt til at annoncere
efter leverandgrer, hvis de gnsker at kgbe ind for 500.000 kr.
eller mere. Veaelger det offentlige en SKl-leverander slipper
de for at annoncere.

KONSORTIER

Mindre virksomheder kan ga sammen i konsortier og byde pa
et SKI udbud. P& den made kan mindre virksomheder blive
mere konkurrencedygtige pa det offentlige marked.



KORT OM SKI

SKI gennemfgrer EU-udbud pa vegne af den offentlige og
halvoffentlige sektor. Udbuddene udmgnter sig i attraktive
rammeaftaler, der fremmer og effektiviserer offentligt ind-
kob, og dermed er et bidrag til at sikre den danske velfeerd.

Leverandgrer
Der er ca. 300 leverandgrer plus en lang raekke forhandlere,
der er blevet valgt pa SKI-rammeaftaler.

Ejerforhold

SKI blev etableret i 1994, og er et kommercielt aktieselskab
ejet af staten med 55 procent og Kommunernes Landsfor-
ening med 45 procent.
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