Januar-klumme: 

Bliver 2009 dit bedste år? 

Af Claus Nordahl-Petersen, adm. direktør Institut for B2G. 

Tro det eller lad være, men 2009 kan måske blive dit bedste år, hvor du trodser alle globale trends og leverer en sjælden og stærkt efterspurgt vare – nemlig vækst. 

Økonomer, vismænd og andre kloge mennesker står ellers i kø for at udnævne året til det værste recessionsår i mands minde. Jeg vil ikke modsige dem, de har ret ud fra et nationaløkonomisk perspektiv. Det faktum, at du modtager og læser dette nyhedsbrev, øger imidlertid din virksomheds chancer for at være en af de heldige undtagelser ganske betragteligt! Det er ganske logisk og har ikke nødvendigvis noget med dybsindigheden af mit indlæg at gøre. Faktum er, at når du modtager dette nyhedsbrev, er du på en eller flere af SKI’ s rammeaftaler. Når du er på rammeaftalerne, har din virksomhed allerede foden inden for på det offentlige marked. Summa summarum opererer du og din virksomhed lige nu på det eneste store marked, som er i vækst i 2009 og ikke i tilbagegang. 
På egne og SKI’s vegne vil jeg også tillade mig at tage det som et positivt udtryk for dine vækstchancer, at du rent faktisk også læser nyhedsbrevet. Jeg tager det som et bevis for, at du er motiveret for at dygtiggøre dig og gøre det endnu bedre på det komplicerede, attraktive og spændende marked, som er den offentlige sektor i Danmark. 
I min nye bog om Business-to-Government konkluderer jeg, at der i 2008 blev købt ind for cirka 274 milliarder kroner i den offentlige sektor. Det svarer til hver anden indkøbskrone på det samlede professionelle marked. De massive besparelser som majoriteten af det private erhvervsliv gennemfører lige nu, vil samtidig indebære, at den offentlige sektor i 2009 bliver det vigtigste professionelle marked. Sørg derfor for, at dette faktum er en del af din forretnings- og markedsføringsstrategi for året!
Telekommunikation, it-løsninger eller tavlekridt? Operationsudstyr eller vejbyggeri? Uanset hvad, så er der muligheder for at udvikle dine produkter, tjenester eller løsninger til den offentlige sektor, som netop i disse år søger nye, konkurrencedygtige og innovative samarbejdspartnere og leverandører.  

Regeringen arbejder netop nu på højtryk med at spænde sikkerhedsnet ud under den finansielle sektor og dermed også store dele af det private erhvervsliv. I stærk modsætning til disse dystre begivenheder står i øjeblikket den offentlige sektor. Her er der ingen organisationer, som er ved at fyre medarbejdere efter grønthøster-princippet. Her kan du være bombesikker på kundernes betalingsevne, såvel som overlevelse, de næste tolv måneder. Her har du en langt større sandsynlighed for ekspansion end det modsatte. Vækstpakker og fremrykning af offentlige investeringer står øverst på politikernes dagsorden.
Logik slår med andre ord panik. Så når andre virksomheder skærer i deres salg og markedsføring, håber jeg i din virksomheds, aktionærers og især din egen interesse, at du trodser lemmingstrømmen og gør det stik modsatte i dit salg til den offentlige sektor. Mange andre virksomheder betaler netop nu prisen for i adskillige år at underprioritere og undervurdere mulighederne i dette marked. Du befinder dig på et vækstmarked, så trods frygten og tænk offensivt i 2009. På det offentlige marked betaler det sig nemlig! 
